
 

 

 

Account Manager – BeNeLux (rolluikcomponenten) 

Krijg je energie van het uitbouwen van klantenrelaties en het realiseren van commerciële groei? 

Voel je je sterk in gesprekken met ondernemers en beslissingsnemers? 

En werk je graag dicht bij de markt, bij klanten en met veel autonomie? 

Dan is deze functie bij Aluprof misschien iets voor jou. 

 

Over Aluprof 

Aluprof is één van Europa’s toonaangevende producenten van aluminium systemen en componenten 

voor de bouwsector. Wij ondersteunen fabrikanten met betrouwbare en kwalitatieve oplossingen die 

toegepast worden in moderne bouwprojecten. 

Dankzij onze internationale structuur combineren we technische expertise en schaal met een sterke 

lokale aanwezigheid in België. Je komt terecht in een team waar samenwerking, vertrouwen en 

duidelijke communicatie centraal staan. 

Binnen onze divisie rolluikcomponenten bieden we een volledig assortiment: van lamellen en 

geleiders tot kasten, onderlatten, motoren en besturingssystemen. Zo zijn we voor onze klanten een 

echte systeempartner. 

 

Jouw verantwoordelijkheden 

• uitbouwen en onderhouden van relaties met bestaande klanten 

• actief opsporen en ontwikkelen van nieuwe commerciële opportuniteiten 

• prospecteren en uitbreiden van het klantenbestand in de BeNeLux-regio (met focus op 

Vlaanderen) 

• voeren van commerciële gesprekken met zaakvoerders, aankoopverantwoordelijken en 

productiechefs 

• analyseren van klantbehoeften en vertalen naar concrete oplossingen 

• onderhandelen over prijs- en volumeafspraken 

• ontwikkelen van de verkoop van rolluikcomponenten (lamellen, geleiders, kasten, motoren, 

besturingen) 

• beheren van je klantenportefeuille en sales pipeline 

• samenwerken met internal sales, customer service en technische support 

 

Jouw profiel 

• enkele jaren ervaring in B2B-sales of accountmanagement 



 

 

 

• sterk in het opbouwen van duurzame klantenrelaties 

• vlot in communicatie met ondernemers en beslissingsnemers 

• zelfstandig, goed georganiseerd en resultaatgericht 

• vlotte kennis van Nederlands en Engels 

• affiniteit met bouw, rolluiken of componentenverkoop is een plus 

 

Wat wij bieden 

• een stabiele functie binnen een internationale en groeiende organisatie 

• een zelfstandige rol met veel verantwoordelijkheid en impact 

• een collegiale werkomgeving met open en directe communicatie 

• een flexibele werkstijl: klantenbezoeken, thuiswerk en kantoor 

• een competitief salarispakket met extralegale voordelen 

• mogelijkheid tot samenwerking als freelancer (B2B) 

 

Interesse? 

Stuur je CV naar: 

egregoire@aluprof.com 

 

“In overeenstemming met de Verordening inzake Gegevensbescherming (AVG) informeert de vennootschap 

Aluprof Belgium NV, Zeelsebaan 61, B-9200 Dendermonde, België, registratienummer 0631.791.484, btw-

nummer BE0631791484, tel. +32 52 25 81 10, e-mail: emmanuel.gregoire@aluprof.eu, hierna te noemen de 

„Verwerkingsverantwoordelijke”, dat de door u verstrekte persoonsgegevens in verband met uw sollicitatie 

zullen worden verwerkt met als doel de beoordeling van uw kandidatuur en het voeren van de 

wervingsprocedure. 

De door u verstrekte persoonsgegevens zullen worden verwerkt ten behoeve van de uitvoering van de 

wervingsprocedure op basis van uw vrijwillige toestemming en zullen worden verwerkt tot het moment van  

afronding van de betreffende wervingsprocedure (rechtsgrond – artikel 6, lid 1, onder a AVG). BELANGRIJK! U 

heeft te allen tijde het recht om uw gegeven toestemming in te trekken, zonder dat dit invloed heeft op de 

rechtmatigheid van de verwerking die heeft plaatsgevonden vóór de intrekking daarvan. De persoonsgegevens 

zullen worden verwerkt tot het moment van intrekking van de toestemming. 

Wij informeren u dat u het recht heeft om van de Vennootschap toegang te vragen tot uw persoonsgegevens 

en om een kopie daarvan te verkrijgen, alsook om rectificatie, verwijdering, overdraagbaarheid van gegevens 

en beperking van de verwerking te verzoeken (sommige van deze rechten kunnen afhankelijk van de context 

van de verwerking beperkt zijn), evenals het recht om een klacht in te dienen bij de toezichthoudende 

autoriteit – https://www.privacycommission.be/burger. 
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Toegang tot uw persoonsgegevens hebben uitsluitend bevoegde werknemers van de Vennootschap, in het 

bijzonder medewerkers van de personeelsafdeling, uw toekomstige directe leidinggevende, de Raad van 

Bestuur van de Vennootschap, evenals gemachtigde personen binnen entiteiten die deel uitmaken van de 

Kapitaalgroep van Grupa Kęty S.A., en dienstverleners aan wie de verwerking van gegevens contractueel is 

uitbesteed, zoals entiteiten die IT-systemen onderhouden, HR-diensten verlenen en diensten op het gebied van 

personen- en eigendomsbescherming leveren. 

Wij informeren u dat uw persoonsgegevens niet zullen worden doorgegeven aan een derde land/internationale 

organisatie, noch zullen worden verwerkt met het oog op geautomatiseerde besluitvorming, met inbegrip van 

profilering. 

De verstrekking van persoonsgegevens ten behoeve van de wervingsprocedure is vrijwillig, maar noodzakelijk 

voor de verificatie van kandidaten voor een functie – het niet verstrekken ervan zal resulteren in het niet 

kunnen deelnemen aan de wervingsprocedure. De Vennootschap gebruikt persoonsgegevens afkomstig uit 

wervingsprocedures niet voor andere doeleinden.” 

 


